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4. 答問：
心 得：
首先是台大研發處的張培仁副研發長，為與會者介紹台大產學合作模式，其中較引人注意的是提及專利授權與技術轉移的問題。所以台下除了各校研發團隊的成員外，還有不少是企業代表，藉由發表會觀察產品的成熟度，等著與研發團隊談技術轉移或授權。因此各團隊簡報完，會發現台下提問的問題，很犀利，多圍繞核心的技術議題打轉。而大會發的導覽手冊，也簡單說明每一項Item的應用情境與關鍵技術，加上場外的展示攤位，感覺這種方式呈現的發表會，還算流暢扼要，有效率。
發表者在短短的15分鐘內，要將自家產品說清楚講明白，的確不容易。其簡報內容簡明扼要，包括：動機緣起、目前國內外案例、該團隊的做法、結論與未來展望。有產品實體者會展示實體，多數會拍一組真人情境模擬短片或動畫剪輯，以圖示說明。這次發表會所看到的產品，有的已商品化，看得到產品實體；有的則還是發想階段，僅提出應用層面的想法。但其功能主軸仍強調居家使用、操作簡易、可攜式、無線替代有線、低成本取代高成本的專業型機器。所以在動機與需求的探索過程中，產品功能很精準明確，減少複合式的功能便可降低產品成本。所以有些團隊會特別說明其產品的C/P值，以迎合企業的喜好。聽說學術團隊常低估其研發產品的市場價值，往往教授計算出來的價值再乘以3倍，才較趨近市場價值。
社會發展的脈動，也反應在這些產品的應用層面，例如高齡少子化、跨世代、健康照護、物理性環境與舒適節能等議題。由於個人是健康照護產業背景，所以對產品的應用觀點較多會來自本身的工作經驗；其中有一組團隊發展「衛浴空間跌倒偵測地板系統之產品化」，發現其模擬的跌倒模型缺乏臨床經驗值，是我個人較憂慮之處。類似這類的經驗值所帶出的應用情境，便會影響其產品的成熟度。所以也看到「發想可貴，實踐艱難」之處。















2/2

